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EN PROVENZCE







Position           
Zur Verstärkung unseres Außendienstteams, suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n Territory Sales Manager für das Gebiet Norddeutschland (Schleswig-Holstein, Hamburg, Bremen, Niedersachsen, Mecklenburg-Vorpommern)
Der zukünftige Stelleninhaber berichtet an den Vertriebsleiter Wholesale und stimmt sich mit seinen Kollegen in der deutschen Vertriebsstruktur ab.                              

Aufgaben                         
· Identifizieren und systematisches selbständiges Bearbeiten/Akquirieren von Neukunden und Projekten in der definierten Region mit Schwerpunkt Parfümerie und Apotheke
· Ausbau der Umsatzbedeutung der Marke(n) bei den bereits existierenden Kunden

· Selbständiges Verhandeln und Abschließen von Aufträgen und Aktionen

· Klares und regelmäßiges Reporten der Vertriebsaktivitäten in der Region an die Verkaufsleitung
· Markt-/ und Konkurrenzbeobachtung

· Mitarbeit bei der Umsatzplanung und konsequente Umsetzung des Budgets

·  Beteiligungen an Messen und Veranstaltungen

·  Die enge Kooperation mit anderen relevanten Bereichen des Unternehmens, wie z.B. Innendienst, Produktmarketing und Finance ist gegeben.
Anforderungen                   
Gesucht wird ein aktiver Vertriebsprofi aus dem Bereich der (Natur-)Kosmetik, der Stärke in der Neukundenentwicklung vorweisen kann/ den ein großes Maß an Akquisetätigkeit begeistert. 
Eine gute Kombination aus Markt- und Produktkenntnis und kaufmännischem Wissen befähigt zu der Aufgabe. Strukturiertes Vorgehen, hohe Eigenmotivation und Abschlusssicherheit zeichnen den erfolgreichen Kandidaten aus. 

Der erfolgreiche Kandidat verfügt über die notwendigen IT-Kenntnisse und bringt idealerweise Englisch oder Französischkenntnisse mit.

 Eine hohe Reisebereitschaft ist gegeben.

Persönlichkeit                    
· ausgeprägte Verhandlungsstärke und –sicherheit sowie Fähigkeit, Chancen zu erkennen und schnell umzusetzen. 
· Sicheres und begeisterndes Auftreten Unternehmerisches denken im eigenen Gebiet.
· Selbständiges, strukturiertes und professionelles Arbeiten sowie Energie und Begeisterungsfähigkeit

· Verständnis und Kenntnisse den regionalen Markt. Sehr gute kommunikative Fähigkeiten und schnelle Auffassungsgabe. 
Der erfolgreiche Positionsinhaber sieht sich als angestellter Unternehmer vor allem markt- und kundenorientiert und bringt ganzheitliches Denken mit. Seiner kooperative Arbeits- und Kommunikationsstil sollte zur international ausgerichteten Unternehmenskultur passen.

Unser Angebot

Wir bieten Ihnen die Möglichkeit, in einem führenden hochprofessionellen Unternehmen Vertriebsverantwortung zu übernehmen. Die breite Produktpalette, eine starke Marke sowie vorhandene Kundenbeziehungen geben Ihnen die Möglichkeit, in einem interessanten/wachsenden Markt erfolgreich zu arbeiten.

Ein leistungsgerechtes Gehalt und Firmenwagen sowie eine international ausgerichtete Firmenkultur runden das Angebot ab.

Bitte aussagekräftige Bewerbungsunterlagen per Mail mit Eingabe der Referenzen ND/Düsseljob an : personal@de.loccitane.com
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